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رسالة الجمعية

تتجلــى رســالة جمعيــة خبــراء التراخيــص – الــدول العربيــة بالإســتثمار فــي القــدرات البشــرية، لبنــاء قــدرات جيــل مــن 
الخبــراء العــرب المؤهليــن فــي مجــال التراخيــص ونقــل التكنولوجيــا، وللمســاعدة فــي التطويــر الإقتصــادي للعالــم العربــي 

مــن خــال تشــجيع وتســهيل وإنفــاذ تراخيــص حقــوق الملكيــة الفكريــة ، وتشــجيع الإســتثمار فــي الأبحــاث والتطويــر.

أهداف الجمعية

مــن أبــرز أهــداف جمعيــة خبــراء التراخيــص – الــدول العربيــة هــو تطويــر قــدرة مجتمــع الأعمــال علــى ترخيــص أصــول 
الملكيــة الفكريــة مــن وإلــى الــدول العربيــة وذلــك للمســاعدة فــي التطويــر الاقتصــادي للعالــم العربــي.

حيث تهدف جمعية خبراء التراخيص- الدول العربية إلى مايلي : 

11 العمــل كجمعيــة مهنيــة وتعليميــة غيــر ربحيــة لتعزيــز المســتويات والأخــاق المهنيــة الرفيعــة للأشــخاص العامليــن فــي .
مجــال  التراخيــص ونقــل التقنيــة وحقــوق الملكيــة الفكريــة علــى الصعيديــن المحلــي والدولــي. 

22  مســاعدة أعضائهــا علــى تحســين وتطويــر مهاراتهــم وأســاليبهم المتعلقــة بحقــوق الامتيــاز مــن خــال التعلــم الذاتــي .
والقيــام بدراســات وأبحــاث خاصــة وتنظيــم ورعايــة الــدورات التدريبيــة ونشــر المــواد والتقاريــر الفنيــة ذات الصلــة 

ومــن خــال تبــادل الأفــكار المتعلقــة بالتراخيــص ونقــل التقنيــة وحقــوق الملكيــة الفكريــة. 
33 ــا . ــل التكنولوجي ــص، ونق ــة للتراخي ــة الإقتصادي ــى الأهمي ــة عل ــة والحكومي ــات العام ــال والهيئ ــع الأعم ــة مجتم توعي

ــة . ــة الفكري ــوق الملكي ــة حق وحماي
44 ــي . ــتويين العالم ــى المس ــة عل ــة الفكري ــوق الملكي ــة وحق ــل التقني ــص ونق ــة بالتراخي ــاث المتعلق ــي الأبح ــة وتول رعاي

والإقليمــي.
55 تسوية كافة المنازعات الناشئة بين أعضاء الجمعية والآخرين من خلال التحكيم..
66 ــات . ــاطات الهيئ ــع نش ــاطاتهم م ــيق نش ــة وتنس ــداف الجمعي ــع أه ــجم م ــاطات تنس ــذ نش ــى تنفي ــاء عل ــاعدة الأعض مس

الأخــرى ذات الأهــداف المماثلــة .

تعريف بجمعية خبراء التراخيص – الدول العربية

تعتبــر جمعيــة خبــراء التراخيــص – الــدول العربيــة أول جمعيــة عربيــة إقليميــة متخصصــة فــي مجــال التراخيــص ونقــل 
ــص،  ــة للتراخي ــة الاقتصادي ــى الأهمي ــال عل ــع الأعم ــم مجتم ــة وتعلي ــى بتنمي ــة تعن ــر ربحي ــة غي ــا وهــي جمعي التكنولوجي

ــا وتشــجيع الاســتثمار فــي الأبحــاث والتطويــر. ــة الفكريــة، ونقــل التكنولوجي وحمايــة حقــوق الملكي

تأسســت جمعيــة خبــراء التراخيــص – الــدول العربيــة باســم »المجمــع العربــي لحقــوق الامتيــاز ونقــل التقنيــة« ســنة 1997 
ــذوي الاختصــاص  ــة ل ــم المســاعدة الفني ــا، بهــدف تقدي ــل التكنولوجي ــة بأمــور التراخيــص ونق ــة مهتم ــة عربي ــة مهني كهيئ
وأصحــاب المصالــح فــي الــدول العربيــة. وقــد ســعى المجمــع منــذ تأسيســه إلــى الانضمــام إلــى منظمــة خبــراء التراخيــص 
الدوليــة )LESI( ليأخــذ الطابــع الدولــي مــن خــال عضويتــه فــي منظمــة دوليــة متخصصــة تســاعده علــى تحقيــق أهدافــه، 



2

ــة للجمعيــات  ــة الدولي ــة الســابقة فــي هــذا المجــال، وللاســتفادة مــن المســتجدات التقني وذلــك للاســتفادة مــن الجهــود الدولي
الوطنيــة الأخــرى فــي منظمــة خبــراء التراخيــص الدوليــة. تحقــق انضمــام المجمــع إلــى عضويــة منظمــة خبــراء التراخيص 
الدوليــة فــي الاجتمــاع الســنوي للمنظمــة فــي مدينــة ميامــي فــي الولايــات المتحــدة الأمريكيــة عــام 1998، وأصبــح اســم 
المجمــع الجديــد بعــد الانضمــام »جمعيــة خبــراء التراخيــص - الــدول العربيــة«  ممثلــة بذلــك المنظمــة الدوليــة فــي كافــة 

الــدول العربيــة الإثنــي والعشــرين. 

تعريف بمنظمة خبراء التراخيص الدولية

ــا  ــر مــن اثن ــم، وأكث ــة حــول العال ــة وإقليمي ــة وطني ــون )32( جمعي ــان وثلاث ــة اثن ــراء التراخيــص الدولي تضــم منظمــة خب
عشــر ألــف )12.000( عضــو مهتــم بأمــور التراخيــص ونقــل أو الاســتثمار فــي الملكيــة الفكريــة مــن ممثليــن إدارييــن مــن 

شــركات كبيــرة ومتوســطة وصغيــرة الحجــم.

تأسســت منظمــة خبــراء التراخيــص الدوليــة عــام 1965 فــي الولايــات المتحــدة الأمريكيــة، بهــدف جعــل الترخيــص مهنــة، 
يمكــن لأعضائــه الاجتمــاع، والاســتفادة مــن خبــرات بعضهــم ولتشــجيع وضــع معاييــر بمهنــة تراخيــص حقــوق الملكيــة 

الفكريــة ونقــل التكنولوجيــا بيــن الأفــراد.

أهداف المنظمة:
من أهم أهداف منظمة خبراء التراخيص الدولية ما يلي :

11 العمــل مــن خــال منظمــة غيــر ربحيــة علــى تشــجيع المعاييــر المهنيــة بيــن الأفــراد العاملــون فــي مجــال تراخيــص .
ونقــل التكنولوجيــا وحقــوق الملكيــة الفكريــة.

22 مســاعدة الأعضــاء علــى تحســين مهاراتهــم فــي مجــال التراخيــص مــن خــال التعلــم الذاتــي، الاجتماعــات, الدراســات .
والبحــوث المتخصصــة، نشــر الإحصائيــات، التقاريــر، المقــالات وتبــادل الأفــكار المتعلقــة بالترخيــص المحلــي والدولــي.

33 ــر . ــص والمعايي ــة للترخي ــة الاقتصادي ــال بالأهمي ــات الأعم ــة، ومؤسس ــة، والحكومي ــات الدولي ــراد, الهيئ ــة الأف توعي
ــص. ــة التراخي ــة لمهن المهني

44 تزويد الأعضاء بكل ما هو جديد في مجال التراخيص..
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المقدمة

ما هو الترخيص؟ 

ــو  ــن وه ــرف معي ــماح لط ــه الس ــا بأن ــل التكنولوجي ــال نق ــي مج ــادةً ف ــص ع ــم الترخي ــماح“ ويفه ــي ”الس ــص يعن الترخي
المرخــص لــه )Licensor( مــن قبــل مالــك بــراءة الاختــراع أو غيرهــا مــن حقــوق الملكيــة الفكريــة والتــي يملكهــا مانــح 

ــص. ــد ترخي ــا دون عق ــتخدام أي منه ــه اس ــن للمرخــص ل ــي لا يمك ــتخدامها والت ــص )Licensee( باس الترخي

ولكــن يجــب إلــى حــد مــا التمييــز بيــن جانبيــن مختلفيــن مــن جوانــب الترخيــص وهمــا جانــب “التمكيــن” وجانب “الســماح”. 
فعلــى ســبيل المثــال, الترخيــص فــي حالــة المعرفــة العمليــة أو الســر التجــاري يعنــي أن يعطــي مانــح الرخصــة ترخيصــاً 
للمرخــص لــه لاســتخدام تلــك المعرفــة المرخصــة مــن خــال الإفصــاح عنهــا للمرخــص لــه, لأنــه وبــدون هــذه المعرفــة 
ــه اســتخدامها. أمــا فــي حــالات أخــرى  ــن يســتطيع المرخــص ل المحــددة التــي أصبحــت متوفــرة مــن خــال الترخيــص ل
ــم  ــزام بتعلي ــح الترخيــص أي الت ــة حيــث لا يتحمــل مان ــراع أو العلامــات التجاري ــراءات الاخت ــل تراخيــص اســتخدام ب مث
المرخــص لــه أي شــيء ســوى مــا يمكــن أن يتعلمــه أي شــخص مــن خــال قــراءة تفاصيــل بــراءة محــددة. وعلــى وجــه 
الخصــوص، فــا يمكــن لمانــح الرخصــة أن يعلــم المرخــص لــه أي شــيء فــي حالــة ترخيــص العلامــة التجاريــة, وتتمثــل 

عمليــة الترخيــص فــي مثــل هــذه الحــالات فقــط بإعطــاء الإذن )الســماح(. 

ــة الترخيــص  ــث تتضمــن اتفاقي ــاز )Franchise( نوعــاً خاصــاً مــن “الترخيــص”,  حي ــر الامتي ــة أخــرى, يعتب مــن ناحي
عــادة مجموعــة متنوعــة مــن حقــوق الملكيــة الفكريــة المختلفــة, مثــل بــراءات الاختــراع والعلامــات التجاريــة والتصاميــم 
والتغليــف وشــكل الســلعة الــخ. . وإضافــة إلــى هــذا, فهنــاك اختــاف أساســي بيــن اتفاقيــة الترخيــص “العاديــة”؛ ففــي اتفاقيــة 
الترخيــص “العاديــة” يقــوم المرخــص لــه بإظهــار هويتــه بالإضافــة إلــى هويــة مانــح الترخيــص, فــي حيــن لا تظهــر هويــة 
المرخــص لــه بالامتيــاز فــي الســوق التجاريــة. فيكــون التغليــف وشــكل الســلعة متماثــاً, مثــل “طــراز” المطاعــم فــي سلســلة 
مطاعــم معينــة، بحيــث لا يمكــن للمســتهلك أن يــرى فرقــاً بيــن الاثنيــن, بصــرف النظــر عــن المرخــص لــه. والشــهرة التــي 
ــه بالامتيــاز هــي مــن نصيــب مانــح الترخيــص فقــط والتــي تجعــل, فــي ظــل ظــروف معينــة, فكــرة  يحققهــا المرخــص ل

الاســتمرار فــي نفــس مجــال العمــل بعــد انتهــاء اتفاقيــة الامتيــاز أمــراً صعبــاً بالنســبة للمرخــص لــه.
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شهادة خبير تراخيص ملكية فكرية عربي معتمد
Arab Certified IP Licensing Practitioner (ACIPLP)

مقدمة

صمــم برنامــج »خبيــر تراخيــص ملكيــة فكريــة عربــي معتمــد« ليوفــر أساســا متينــا لبناء مهنــة ناجحة فــي مجــال التراخيص 
ــي مجــال  ــن ف ــن والعاملي ــدى المهتمي ــة و المهــارات ل ــع مســتوى المعرف ــق رف ــة عــن طري ــة الفكري و إدارة أصــول الملكي
ــات  ــف القطاع ــن مختل ــال م ــر الأعم ــص وتطوي ــن التراخي ــؤولين ع ــة والمس ــة الفكري ــول الملكي ــص وإدارة أص التراخي

الصناعيــة. 

وقــد تــم إعــداد وتطويــر البرنامــج مــن قبــل أخصائييــن فــي مجــال التراخيــص مــن منظمــة خبــراء التراخيــص الدوليــة، 
حيــث قامــت مجموعــة مــن الأعضــاء المتمرســين بجمعيــة خبــراء التراخيــص –الــدول العربيــة بترجمــة ومراجعــة وتنقيــح 

البرنامــج بمــا يتناســب مــع قوانيــن الــدول العربيــة.

تــم إطــاق برنامــج التأهيــل المهنــي »خبيــر تراخيــص ملكيــة فكريــة عربــي معتمــد« عــام 2007 ،  للمســاهمة فــي بنــاء 
قــدرات جيــل مــن الخبــراء العــرب المؤهليــن فــي مجــال التراخيــص ونقــل التكنولوجيــا، للمســاعدة فــي التطويــر الإقتصــادي 

للعالــم العربــي.

الفئات المستهدفة

العامليــن فــي مجــال الملكيــة الفكريــة، المــدراء والمــدراء التنفيذييــن، رجــال الأعمــال، المخترعيــن، المهندســين، ممثليــن 
ــة  ــوق الملكي ــة حق ــة، المســؤولين عــن حماي ــازات التجاري ــص والامتي ــح التراخي ــون بمن ــن يتعامل ــراد الذي ــن، الأف حكوميي
ــه بالتراخيــص وتطويــر  ــق عمل ــة، ومنهــم مــن يتعل ــة الفكري ــة بالشــركات، المتخصصــون فــي إدارة أصــول الملكي الفكري
الأعمــال، المحاســبين، المحامــون، والمحاميــن المتخصصيــن فــي مجــال بــراءات الاختــراع والعلامــات التجاريــة، وســطاء 

التكنولوجيــا ومستشــاري التراخيــص، المســؤولون عــن الصفقــات التــي يتــم مفاوضتهــا بيــن الصناعــات. 

متطلبات الحصول على الشهادة

للحصول على »شهادة خبير تراخيص ملكية فكرية عربي معتمد«، يجب أن تنطبق عليك الشروط التالية:
• اجتياز امتحانات المرحلة الثانية والثالثة من البرنامج بنجاح.	
• استكمال 76 ساعة تدريبية في مجال إدارة أصول الملكية الفكرية والتراخيص.	
• ارفاق الوثائق التالية: نموذج التسجيل، 3 صور شخصية حديثة، والشهادات الأكاديمية أو صورة عنها.	
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مراحل برنامج خبير تراخيص ملكية فكرية عربي معتمد.

يتضمن البرنامج ثلاث مراحل رئيسية:
11 المرحلة الأولى: تسويق التكنولوجيا من خلال التراخيص..
22 المرحلة الثانية: أساسيات إدارة أصول الملكية الفكرية والتراخيص..
33 المرحلة الثالثة: استراتيجيات ومهارات الترخيص المتقدمة..

المرحلة الأولى - تسويق التكنولوجيا من خلال التراخيص 

تشــتمل علــى 8 ســاعات تدريبيــة مكثفــة تعطــي فكــرة شــاملة عــن الملكيــة الفكريــة وأساســيات تســويقها بإســتخدام التراخيص 
،كمــا توضــح المفاهيــم المرتبطــة بالتراخيــص وهــي تعتبــر المرحلة التمهيديــة للمرحلتيــن الثانيــة والثالثة. 

المرحلة الثانية  - أساسيات إدارة أصول الملكية الفكرية والتراخيص 

تشــتمل علــى 32 ســاعة تدريبيــة مكثفــة تــزود المشــاركين بمعلومــات أساســية تتعلــق بمفهــوم الترخيــص وإدارة أصــول 
الملكيــة الفكريــة. 

تتضمن المرحلة الأولى من إدارة أصول الملكية الفكرية والتراخيص، ثلاث مواضيع رئيسية:
• أساسيات الملكية الفكرية والتراخيص: بما في ذلك المصطلحات والمبادئ. 	
• الإطــار العملــي للملكيــة الفكريــة والتراخيــص: يشــتمل علــى التخطيــط، معاييــر واســتراتيجيات نقــل التكنولوجيــا وربــط 	

إســتراتيجية إدارة أصــول الملكيــة الفكريــة بإســتراتيجية الشــركة.
• الصفقــة: التقييــم والمفاوضــات: تشــمل التعــرف علــى نظريــات وأساســيات التقييــم )Valuation( وتطبيقهــا، ومبــادئ 	

وإســتراتيجيات التفــاوض، و علاقــات الطرفيــن قبيــل توقيــع الاتفــاق. 

تعتبــر هــذه الــدورات التأسيســية متطلــب ســابق للمرحلــة التاليــة فــي البرنامــج. علــى المشــاركين في هــذه المرحلة التأسيســية 
اجتيــاز الامتحــان للحصــول علــى شــهادة فــي  » أساســيات إدارة أصــول الملكيــة الفكريــة والتراخيص«.

المرحلة الثالثة - استراتيجيات ومهارات الترخيص المتقدمة 

تشتمل على 36 ساعة تدريبية صممت لمن لديهم خبرة 2-3 سنوات في هذا المجال وأتم المرحلة الأولى من البرنامج.
تتضمن المرحلة الثانية من إدارة أصول الملكية الفكرية ستة مواضيع رئيسية:

• المســائل القانونيــة والتراخيــص: يركــز هــذا الجــزء علــى المســائل القانونيــة لحمايــة حقــوق الملكيــة الفكريــة وبنــاء 	
المحفظــة مــن حيــث: بــراءات الاختــراع، الأســرار التجاريــة، العلامــات التجاريــة، وحقــوق المؤلــف والمعرفــة الفنيــة. 

ســيكون هنــاك تطبيقــات مــن الواقــع العملــي ودراســة حــالات تتعلــق بســريان الاتفاقيــات ومخالفــة أحكامهــا.
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• إســتراتيجية اســتغلال أصــول الملكيــة الفكريــة: يركــز هــذا الجــزء علــى تطويــر إســتراتيجية أصــول الملكيــة الفكريــة, 	
ــى وصــف شــامل لنظــام إدارة  ــة إل ــع إســتراتيجيات الشــركات بالإضاف ــة م ــة الفكري ــوازاة أســاليب أصــول الملكي وم

أصــول الملكيــة الفكريــة وأدوات اتخــاذ القــرارات.
• التقييم: سيتم تأهيل المشاركين ليكونوا قادرين على تثمين التكنولوجيا باستخدام وسائل التثمين المختلفة.	
• المفاوضات والأخلاقيات: 	
• المفاوضــات: ســيمارس المشــاركين دوراً فــي مفاوضــات صعبــة يطبقــون من خلالهــا المبادئ والأســاليب الأمثل المســتفادة 	

مــن دراســة الحالــة الموضوعيــة. كمــا ســتتضمن المناقشــات الاســتعداد للمفاوضــات وتقييــم فعالية الأســاليب المتبعة.
• الأخلاقيــات: التدريــب الخــاص بالأخلاقيــات يركــز علــى المبــادئ و الأخلاقيــات المســتخدمة فــي المفاوضــات و 	

ــة. ــالات موضوعي ــات لح ــاك دراس ــتكون هن ــص. س الترخي

ــع )12( ســاعة  ــة مــن البرنامــج بواق ــى المشــاركين حضــور أربعــة ورشــات عمــل متخصصــة لإنهــاء هــذه المرحل عل
ــر المحاميــن. ــة لغي ــى الأقــل قانوني ــم، وينصــح بحضــور ورشــة عمــل واحــدة عل ــة أحدهــا فــي التقيي تدريبي

ورشات العمل:
تتضمن ورش العمل المختارة ما يلي، ولكنها لا تقتصر عليها:

11 مسائل قانونية في التراخيص.
22 تحليل محفظة وتقييم المخاطر..
33 المفاوضات الداخلية ..
44 تسعير إتفاقيات التراخيص،دراسة مقاربة..
55 تطبيق طريقة التقييم..
66 خلق تقييم من الملكية الفكرية مع السوق ..
77 التقييم ..
88 أخلاقيات التراخيص..
99 المفاوضات والأخلاقيات..

10.  أخلاقيات قانونية في التراخيص.
11.  أدوات إدارة أصول الملكية.

12.  التعويضات : لا تراهن الشركة !

كيفية الحصول على الشهادة
ــدم لامتحــان بعــد انهــاء  ــى المشــترك أن يتق ــي معتمــد« عل ــة عرب ــة فكري ــر تراخيــص ملكي ــى »شــهادة خبي للحصــول عل
المرحلــة الثانيــة مــن البرنامــج، وآخــر بعــد الانتهــاء مــن المرحلــة الثالثــة، علمــاً بــأن الامتحانــات تعقــد فــي جميــع الــدول 

العربيــة مرتيــن ســنويا.
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لغة الامتحان:
تعقد الامتحانات باللغتين العربية والانجليزية.

2000 USD  :رسوم التسجيل في البرنامج
ــة، يجــب أن تكــون  ــى خصــم العضوي ــة الرســوم. للحصــول عل ــع كاف ــدون دف ــة التســجيل ب ــم إســتكمال عملي ــن يت ــث ل حي

ــة أو مســتكملة.  ــة فعال ــدول العربي ــص- ال ــراء التراخي ــة خب ــي جمعي ــة المشــترك ف عضوي
يجب إرفاق رسوم التسجيل مع نموذج التسجيل.

مدة البرنامج والرسوم:
• يشمل البرنامج على)76( ساعة تدريبية	
• رسوم التسجيل تشمل: رسوم التسجيل في الدورات، مادة الدورة التعليمية، ورسوم الشهادات.	
• رسوم الامتحان: )100( دولار أمريكي	
• رسوم إعادة الامتحان: )50( دولار أمريكي 	



9

الإطار المعرفي للبرنامج:
برنامج »خبير تراخيص ملكية فكرية عربي معتمد«

المرحلة الأولى : تسويق التكنولوجيا من خلال التراخيص

وتتناول هذه المرحلة المواضيع التالية :
11 مقدمة عن الملكية الفكرية. .
22 أساسيات تسويق الملكية الفكرية، التراخيص كخيار استراتيجي. .
33 تحديد رسوم الترخيص ونسب المنفعة المناسبة..
44 إدارة مخاطر التراخيص..
55 تطبيقات عملية..

المرحلة الثانية: أساسيات إدارة أصول الملكية الفكرية والتراخيص

يحتوي المستوى الثاني من البرنامج على ثلاث مساقات رئيسية:
المساق الأول: أساسيات الملكية الفكرية والتراخيص 

11 نظرة عامة على الملكية الفكرية وطرق حمايتها، الأسرار التجارية، والبراءات..
22 حقوق التأليف والعلامات التجارية..
33 علم براءات نماذج المنفعة..
44 أنواع الامتياز التجاري.
55 التراخيص الدولية، اعتبارات التراخيص، قضايا التراخيص، والمصطلحات المستخدمة دولياً..

المساق الثاني: إيجاد وإدارة أصول الملكية الفكرية
11 نظرة عامة على نموذج إدارة أصول الملكية الفكرية وعنصر الإستراتيجية..
22 عملية إدارة أصول الملكية الفكرية النموذجية..
33 المحافظة على عقود أصول الملكية الفكرية..

المساق الثالث: الصفقة وتفعيل الصفقة
11 نظرة عامة على التثمين )Valuation(، ونظريات التثمين وتطبيقها..
22 مبادئ وإستراتيجيات المفاوضات..
33 مذكرة الصفقة، إنهاء الصفقة، ونتائج المفاوضات..
44 عرض صفقة وتحليلها..



10

المرحلة الثالثة : استراتيجيات ومهارات الترخيص المتقدمة.

لقــد صممــت هــذه الــدورة لتكــون علــى درجــة عاليــة مــن الفعاليــة, بإســتخدام مجموعــات صغيــرة لتمــارس أنشــطة وتماريــن 
مــن حــالات واقعيــة, بالإضافــة إلــى المحاضــرات. 

وتحتوي مادة المستوى الثاني من إدارة أصول الملكية الفكرية والتراخيص على ستة مساقات رئيسية:

المساق الأول: المسائل القانونية والتراخيص)7 نقاط(
11 إيجاد أصول الملكية الفكرية الحقيقية..
22 بناء محفظة لأصول الملكية الفكرية،دراسة عملية..
33 المخالفات والاعتبارات التشريعية..
44 استراتيجية التراخيص ، تحليل اتفاقه السرية..
55 النصوص المتعلقة بالحقوق الممنوحة بموجب عقد التراخيص..
66 شرط التحسينات، الدفعات..
77 الضمانات، والتعدي عليها ..

المساق الثاني: إستراتيجية أصول الملكية الفكرية
11 نظام إدارة أصول الملكية الفكرية وأدوات صنع القرار..
22 تنظيم وإدارة أصول الملكية الفكرية..
33 تحليل معلومات المنافسة..
44 تطوير إستراتيجية أعمال لأصول الملكية الفكرية..

المساق الثالث: التقييم 
11 نظرة على تقرير التقييم..
22 تقييم الفرص: تحليل محركات القيمة..
33 : تطوير الدعم لمحركات القيمة..
44 تحليل طرق تعديل المخاطر..
55 استخدام تقرير التقييم في المفاوضات..

المساق الرابع: المفاوضات والأخلاقيات
11 تكتيكات المفاوضات..
22 أخلاقيات وممارسات متخصصة: تطبيقات..
33 الأخلاقيات خلال المفاوضات..
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المادة الدراسية:

لقــد تــم إعــداد المــادة التعليميــة لبرنامــج خبيــر تراخيــص ملكيــة فكريــة عربــي معتمــد مــن قبــل أخصائيــون متميــزون فــي 
مجــال التراخيــص مــن منظمــة خبــراء التراخيــص الدوليــة، المنظمــة الأولــى فــي العالــم المتخصصــة بالتراخيــص، وقــد 
ــا يتناســب مــع  ــا بم ــادة وتعديله ــة الم ــة بترجم ــدول العربي ــراء التراخيــص – ال ــة خب قامــت مجموعــة مــن أعضــاء جمعي
ــد المشــاركين  ــم تزوي ــث يت ــة, حي ــة الإنجليزي ــى اللغ ــة إل ــة إضاف ــة العربي ــج باللغ ــة ليطــرح البرنام ــدول العربي ــن ال قواني
بالبرنامــج بالمــادة العلميــة لــكل مرحلــة مــن مراحــل البرنامــج بالإضافــة إلــى جميــع المــواد التعليميــة المطلوبــة والمتعلقــة 
بالمواضيــع المتخصصــة لــكل مرحلــة للتأهيــل لاجتيــاز الامتحانــات، كمــا يمكــن الاســتفادة مــن المراجــع الــواردة فــي نهايــة 

الدليــل )صفحــة 18(

مدربي البرنامج 

يحاضــر فــي برنامــج خبيــر تراخيــص ملكيــة فكريــة عربــي معتمــد نخبــة متميــزة مــن الأكاديمييــن والخبــراء المتخصصيــن 
فــي مجــالات القانــون, وتراخيــص الملكيــة الفكريــة, ونقــل التكنولوجيــا. كمــا أن جميــع مدربــو البرنامــج معتمــدون مــن قبــل 
منظمــة خبــراء التراخيــص الدوليــة مــن خــال التحاقهــم بــدورة »تدريــب المدربيــن« التــي تنظمهــا المنظمــة الدوليــة دوريــاً.
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